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Prehlasenie o dovernosti dokumentu: Podnikatel'sky zamer je duSevnym vlastnictvom autora. Informacie a udaje v iom
obsiahnuté su doverné a maju charakter obchodného tajomstva. Reprodukcia zadmeru alebo jeho Casti tretim osobam je
bez predchadzajiiceho pisomného suhlasu autora striktne zakdzana okrem vsetkych potrebnych tikonov spojenych v
suvislosti s procesom vyhodnotenia podnikatel'skych zamerov a realizdciou ocenenia v sutazi ,,Stredoskolsky
podnikatel'sky zamer 2015 a to vyhlasovatel'om stitaZe - Zilinskym samospravnym krajom a nim poverenymi osobami.



Prihlasovaci formular

Kontaktné udaje sut'aZiaceho:

Meno a priezvisko: Maria Lizédkova
Adresa: Parnica 112
Kontakt:

Telefon: 0902 833 166

E-mail: majuska.ml@azet.sk
Skola: SOS 0a$S Dolny Kubin
Kontaktny pedagog: Ing. Milo§ Kuban

Nazov podnikatel’ského zameru: Inovativne viac doskové WC sedadla
Historia zameru:

V podnikatel'skom zamere sa navrhujem vyrobu a predaj inovativneho WC sedadla. Napad ma
napadol na Skolskom WC, kde som si uvedomila, aké by to bolo perfektné, keby mal kazdy
svoje WC sedadlo. Ponuku spracovania podnikatel'ského planu som dostala od svojho
profesora, ktory priSiel na hodinu s tym, Ze kto by mal zdujem sa nieCoho takého zucastnit’.
Povedala som si Ze to teda skisim, ved’ za to predsa ni¢ neddm a pre mna je to len skusenost’
do zivota, aj ked’ som zacala dost’ neskoro. Na druhej strane si myslim, ze ziakom pod va¢$im
tlakom sa lepSie robi, ked’ze sme mali stanoveny ddtum odovzdania.Tento podnikatel'sky plan
som sa rozhodla spravit’ sama, pretoze prace takéhoto typu rieSim a spracovavam najradsej
sama.

Vyjadrenie pedagoga/ referencie:

Studentka pri§la s inovativnym napadom, ktory by v praxi ocenila asi velka skupina I'udi.
Hlavné uplatnenie vidim hlavne v malych firmach, kde by mal kazdy svoje ,,sedatko*. Urcite
by nasiel uplatnenie i v kazdej domacnosti. Podnikatel'sky zamer bol vypracovany podla
zadanej Struktiry a rozsahu podnikatel'ského zdmeru vyhlasovatelom sutaze a v ramci
predmetu Podnikanie v cestovnom ruchu. Ziacka pracovala samostatne. Zamer ma inovativny
napad a je realizovateI'ny v trhovom prostredi. Prijatel'na je aj navrhovana cena.



1. Popis zameru

Rozhodli sme sa vyrabat’ a v konecnom dosledku aj predavat’ inovativne WC sedadla, ktoré
budu namontované na zachode. Tento napad je novy, vymysleny a podl'a nas aj dost’ prakticky.
Je to jedine¢ny produkt, ktory si myslim budi vyuzivat’ hlavne firmy, v ktorych maja viacero
oddeleni, ale aj domacnosti, v ktorych prisne dodrziavaji hygienu. Nas produkt bude moderny
a vizualne vel'mi zaujimavy. Napad, pre ktory sme sa rozhodli, bude iny vzhl'adom a taktiez aj
tym, Ze kazdy subjekt bude mat’ k dispozicii SvVoju vlastné zaichodové sedadlo. Na boku kazdého
sedadla bude navyse vyhradené miesto na $titok, na ktorom bude mat’ kazdy jeho subjekt svoje
meno. Tymto sposobom sa vyhneme vyuzivaniu WC sedadiel inymi osobami okrem nas. St
l'udia, ktori trpia r6znymi chorobami a tou je napriklad obsedantno. Je to choroba, ktord ma
niekol’ko priznakov u I'udi a jednou z nich je aj ¢asta hygiena a pocit $piny z kazdého urobeného
pohybu a pod. Aj na zaklade tohto tvrdenia, skusenosti chceme takymto 'udom poméct’. Nazov
nasej firmy bude SEDADLA-WC s.r.o.. Logo firmy bude pozostavat z WC zariadenia
a viacerych WC sedadiel poukladanych na sebe, s clovekom stojacim pri WC zariadeni, ktory
bude drzat’ tabul’ku s napisom ,,UZ mi baktérie vobec nevadia®. Farbu loga sme si zvolili ¢ierno-
bielu. Zvolili sme si tento produkt a logo preto, aby sme 'udom dokazali, ze baktérii sa netreba
bat’ a d4 sa im vyhnut’ aj tymto sposobom.

Nasa firma bude spolupracovat’ s firmou SAMPLUS s.r.0., ktory nam budu dodavat WC
zariadenia. Rozbeh podnikania planujem financovat’ z vlastnych zdrojov.

Sidlo firmy sa bude nachadzat’ v Dolnom Kubine. Podnikat’ by som chcela zacat’ az 1. 1. 2016.
Moje sidlo firmy sa bude nachadzat’ na ulici Radlinského v Dolnom Kubine. V nasej prevadzke
budeme vyrabat’ WC sedadla a tam ich aj priamo predavat. Priestory v tejto lokalite st dost’
vel’ké, preto si myslim, Ze je to vhodné miesto pre moju firmu. Co sa tyka zakaznikov a klientov,
podl’a mna je firma situovana dobre, pretoze po tejto ulici prejde denne tisicky I'udi, ked’Ze tato
ulica sa nachadza rovno pod hlavnym namestim. Pre naSich zakaznikov budeme mat k
dispozicii aj vlastnl internetovl stranku.

2. Predmet ¢innosti podnikania

Produkt je charakteristicky svojou tvrdostou sedadla, ktoré je vyrobené z duroplastu,
S automatickym pozvolnym skldpanim. Material a d’alSie iné suciastky pre vyrobu budeme
objednavat’ zo zahranicia. Pripajam aj foto mdjho prototypu:



2.1 Vyhody a nevyhody pre zakaznika

Vyhody Nevyhody

- kvalitny vyrobok z kvalitnej hmoty - vysoka predajna cena

- moderny vyrobok - draha oprava

- lahko udrziavajuci material - drahSie nahradné diely nez obyc¢ajné

- inovativny novy napad
3. Rozbor trhu

Pdsobit’ budem tu na Slovensku, konkrétne v Dolnom Kubine na ulici Radlinského. Ak sa mi
bude v podnikany darit, chcela by som moju ponuku rozsirit’ aj d’alej do inych miest a ak bude
firma d’alej vel'mi prosperovat, tak budeme vyvazat’ aj objednavky do zahranicia. Nasa firma
bude mat’ aj vlastnl internetovu stranku www.kvalitnéWCsedadla.sk.

Od mojho planu ocakavam rychle rozbehnutie firmy, dobré meno v meste, vel'a zdkaznikov
a vel'a dobrych ohlasov na méj pontkany produkt od zakaznikov.

Mo6j produkt bude urceny pre malé skupiny 'udi pracujice vo firme, ktoré maji samostatn¢ WC
zariadenia iba pre svoje oddelenie. Tak isto bude moj produkt uréeny aj pre bezné pouzivanie
v domacnostiach.

3.1 Rozbor konkurencie
Na&s produkt je novy na trhu a nevyraba ho a neponuka ziadna in4 firma.

Co sa tyka konkurencie, v naSom meste sa nachadza jeden podnik, ktory by nam mohol
konkurovat’ predajom klasickych WC sedadiel. Nachddza sa v naSom meste rovno pri
Zelezni¢nej stanici. Konkurovat' by nam mohol svojim dlhym trvanym a pomerne lacnymi
nahradnymi dielmi a vyrobkami. Tejto konkurencie sa moc nebojime z dovodu toho, Ze chceme
byt nova, moderna prevadzka s vyrobou a predajom inovativnych sedadiel. Pravdou je aj to, ze
budeme od konkurencie drahsi, ale naSe vyrobky a suciastky st inovativne, kvalitné, moderné
a s viacrocnou zarukou.

Silné stranky nepriamej konkurencie Slabé stranky nepriamej konkurencie

- dlhotrvajuce otvorenie prevadzky - kvalita

- pomerne nizsie ceny - ziadna zéruka na dané vyrobky

- stali zakaznici - lokalita v ktorej sa konkurencia nachadza

- ziadna vyroba vyrobkov
4. Marketingovy mix
Produkt

Nasim produktom je vyroba a predaj zachodov s inovativnymi WC sedadlami, ktoré su zna¢ne
odlisné od inych WC sedadiel. Chceme nasim zakaznikom poskytnut’ kvalitu nového produktu,
ktory si u nas zakupia. Nas produkt si ddme patentovat’ patentovému uradu.


http://www.kvalitnéwcsedadlá.sk/

Cena

Nase sluzby poskytujeme vSetkym l'udom a firmam, ktoré maju o na$ produkt zaujem. Pri
vstupe na trh budeme mat’ cenovu stratégiu ,,Slahackovych cien, lebo budeme sa snazit’ vyuzit’
situaciu, ze nas produkt je novy — inovativny a nebude ho ponukat’ zo zaciatku ziadny iny
predajca. Po nastupe konkurencie sa budeme snazit' ceny drzat’ na Grovni cien konkurencie.
Vzhl'adom na to, ze nase vyrobky su cenovo drahSie, poskytneme naSim zakaznikom aj zarucny
a pozaru¢ny servis. Pri vacsich objednavkach sme ochotni dat” zakaznikovi aj zl'avu alebo
poskytnut’ servis na jeden rok zdarma.

Propagacia

Samozrejme nesmieme zabudntt’ aj na propagaciu, a preto budeme vynakladat’ d’alSie finan¢né
prostriedky na zvidite'nenie nasej firmy. Na naSu propagaciu pouzijeme bilboardy, na ktorych
uvedieme fotku nasho produktu, cenu, sidlo a kontakty nasej firmy. Vyuzijeme aj reklamu
formou reklamnych letakov, d’alej reklamu v regionalnej tla¢i na celom Slovensku, ked’ze vel'a
l'udi ¢ita noviny ako napr. (Orava, Oravsko). Nebudeme zabtidat’ ani na internetovu reklamu na
portaloch s celoslovenskou posobnostou. V neposlednom rade sa budeme snazit’, aby nasi
zékaznici §irili o nds dobré meno, ale to len vtedy, ked’ budi s nasimi vyrobkami spokojny.

Distribucia

Distribtcia je tiez vel'mi délezitd pre nasu firmu. Pri internetovom predaji budeme vyuzivat
zasielkové sluzby spolo¢nosti Slovenska posta popripade DHL. V nasej predajni budeme
pontikat’ formou priameho predaja, pricom mozeme zabezpecit’ aj montdz. V buducnosti pri
uspechu nasho produktu zvazujeme aj telepredaj.

SWOT analyza
Silné stranky Slabé stranky
o Exkluzivita a kvalita » Vysoké ceny
e Zameranie na kvalitu e Nezname znacka

¢ WC sedadld na mieru
e Vyskoleny zamestnanci
e Inovativny produkt a napad

Prilezitosti Hrozby
e Dostat’ sa do podvedomia e Neuspesna reklama
¢ Obsadenie novych trhov e Zmena danovej politiky Statu
e Moznost stat’ sa kvalitnou znac¢kou e Vznik novej konkurencie

e Hrozba finan¢nej celosvetovej krizy
e Nestabilita Eura vo¢i inym mendm




Zakladatel'sky rozpocet

Polozka Druh nakladu Pocet Jednotkova cena Spolu
Pociatocné investicie
Vybavenie na montaz a balenie jednorazovy 1 1.000,00 € 1.000,00 €
Zariadenie predajne jednorazovy 1 1 600,00 € 1 600,00 €
Telefén jednorazovy 1 40,00 € 40,00 €
Internetova stranka+obchod jednorazovy 1 550,00 € 550,00 €
PC zostava s tlaiarnou+softvér jednorazovy 1 750,00 € 750,00 €
Ostatné jednorazovy 1 650,00 € 650,00 €
Registracna pokladnica a softvér jednorazovy 1 900,00 € 900,00 €
Auto jednorazovy 1 8 000,00 € 8 000,00 €
Pociatocné investicie celkom 13 490,00 €
Bezné prevadzkové naklady
Periazna rezerva na rozbeh podnikania vyjadrena v nasobkoch mesacnych prevadzkovych nakladov 3
Mesacéné najomné pravidelny mesaény 3 330,00 € 990,00 €
Mesacéné energie pravidelny mesacny 3 123,00 € 369,00 €
Postovné, internet, telefon pravidelny mesaény 3 42,00 € 126,00 €
Pohonné hmoty iné 3 150,00 € 450,00 €
Poistenie pravidelny mesaény 3 30,00 € 90,00 €
Reklama+propagacia pravidelny mesacny 3 330,00 € 990,00 €
Ostatné pravidelny mesacny 3 100,00 € 300,00 €
Osobné naklady zamestnancov iné 4 850,00 € 10 200,00 €
Pociato¢né prevadzkové naklady 13 515,00 €
Celkova potreba kapitalu po zaokruhleni 27 000,00 €
Zdroje financovania pociatocnej fazy podnikania Objem v Eur
Vlastné zdroje 27 000,00 €
Cudzie zdroje 0,00 €
Plan prijmov na roky 2016 — 2018
PO PO PO
P D 0 D D18
Planované priemerné denné trzby 539 € 659 € 719 €
Pocet pracovnych dni v mesiaci 260 360 360
Predpokladané predané priemer. Denné mnoZstvo 9 11 12
Planované rocné trzby 140166 €| 237204€| 258768¢€




Planovany vykaz ziskov a strat na roky 2016 — 2018

Polozka/Rok
TrZby
Trzby z predaja obchodného tovaru 140 166 € 237 204 € 258 768 €
Priemerné
) mesacné néaklady
Ndaklady
Osobné naklady za zamestnancov 30 600 € 40 800 € 40 800 €
Naklady na obstaranie predaného tovaru 79747 € 137 656 € 151 642 €
Nakup drobného majetku-
neodpisovaného (prvy rok tidaj zo zakl.
Rozpoctu) 340 € 5490 € 4162 € 4202 €
Najomné 330 € 3300 € 4039 € 4079 €
Energie 123 € 1230 € 1506 € 1520 €
Postovné, internet, telefon 42 € 420 € 514 € 519 €
Pohonné hmoty 150 € 1500 € 1836 € 1854 €
Poistenie 30€ 300 € 367 € 371 €
Reklama+propagacia 330 € 3300 € 4039 € 4079 €
Ostatné 100 € 1000 € 1224 € 1236 €
Odpisy dlhodobého majetku 2 000 € 2000 € 2000 €
Naklady celkom 128 887 € 198 143 € 212 303 €
Vysledok hospodarenia (nezdaneny) 11279 € 39 061 € 46 465 €
Dan z prijmov 22 % 2481€ 8 593 € 10222 €
Vysledok hospodarenia po zdaneni 8797 € 30 468 € 36 243 €

Cenotvorba nosnej polozky sortimentu

Cenotvorba - Inovativne WC sedadla bez DPH

Krabica+fdlia 2,55 €
WC sedadla 4 ks 15,00 €
Dizajnovy potla¢ dosky 4,30 €
Zaklopna doska PVC 5,50 €
spojovaci materidl 1,73 €
Nepodarky prirazka 5,00 €
Naklady 34,08 €
Predajna cena 59,90 €

Predpokladame, Ze nasa firma bude do buducnosti uspesnd. Predpokladané investicie
z vlastnych zdrojov su 27 000,-. Uz v prvom roku predpokladame dosiahnutie zisku po zdaneni

8797 €, v d’alSich rokoch planujeme esSte vyssi zisk po navrate pociatonych investicii. Podl'a
podnikatel'ského zdmeru by nase podnikanie malo byt’ ispesné.



